
参加ご希望の方は、裏面の参加申込書にご記入の上ご返信下さい。 

主催：京都丹波経営革新企業クラブ（運営主体：京都丹波中小企業支援Ａチーム） 

最強の販路開拓術！ 
～コロナ時代の営業戦略～ 

 
講 師： 株式会社 中尾経営 代表取締役   

中 尾 友 和 氏       

中小企業診断士 １級販売士 

日 時： 令和３年２月９日（火） 午後２時～４時 

オンライン（Zoomを使用）による受講となります 
 

<講師プロフィール> 大学卒業後、(株)福寿園で１２年間、主に量販店向けの営業に携わる。新規開拓したお店は５００店 

舗を超え、年間最優秀社員賞受賞などの成績を収める。平成２８年中尾経営支援事務所を開設。販 路開拓を中心に経営革新

計画や改善計画等のサポートを行い、支援企業では、月次売上高前期比 １５０%を超えるなどの成果も報告されている。 

 
最強の人材育成術！ 
～with コロナ＆ＡＩ社会に向けた経営戦略～（仮題） 

 

講 師： 龍谷大学 政策学部教授   

中 森 孝 文 氏 

日 時： 令和３年２月５日（金） 午後２時～４時 

オンライン（Zoomを使用）による受講となります 
 
 
 

<講師プロフィール> ローカルビジネスやナレッジ・マネジメントなどを専門とし、中小企業の知的資産経営や経営判断の

合理性等について研究。京都工芸繊維大学や立命館大学経営学部准教授を経て、２０１１年４月より龍谷大学政策学部教授

に就任、現在に至る。これまで「京都府知恵の経営評価意見聴取会議委員長」や「京都府産業人材育成委員会特別委員」、「久

御山町産業振興会議委員長」など、地方自治体の商工行政にも広く関わってきた。 

著書に、「不合理をいかすマネジメント」（経済産業調査会 2017）や「「型」と「場」のマネジメント」（かんき出版 2008）

など多数。講師を務めるセミナーでは現在定員をすぐに超過する状態となっている。 


